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138).

En consecuencia, bajo esta perspectiva tedrica se abre la posibilidad de que paises
que fueron antes “periferia” en el SHE de la Pax Britannica hayan podido constituirse
en “centro” en el SHE estadounidense (por ejemplo, la condicion inicialmente
“periférica” de Japon o el caso de Rusia), o paises que hayan sido “periferia” en este
ultimo estén transitando hacia constituirse en “centro” en la actualidad, aparejado
con el pasaje actualmente en curso hacia la multipolaridad (por ejemplo, China)
(Orddriez y Sanchez, 2017). Y mas aun, paises como Corea, Taiwan, Hong Kong y
Singapur que en el SHE estadounidense iniciaron siendo “periferia”, hayan
rebasado al “centro” en indicadores del despliegue de sus SE-IT's nacionales y de
desarrollo social (OCDE, 2015) y (WDI, 2015), como se estudiara en los capitulos

siguientes.

2) Nuevo ciclo industrial y capitalismo del conocimiento

Los fundamentos de la teoria moderna del ciclo industrial se encuentran en Marx,
cuando plantea el funcionamiento ciclico del capitalismo derivado de los procesos
de renovacion del capital fijo, el cual se desgasta y transfiere su valor parcialmente
en cada ciclo productivo hasta llegado el momento de su necesaria reposicion fisica,
que en su tiempo consumia de 7 a 10 afios''. Ello determinaba la duraciéon del
llamado ciclo corto o Juglar.

Por otra parte, Marx habla de las revoluciones peridédicas de valor que tienen que

ver con el cambio de la base tecnoldgica del capital fijo. Asi, cuando tedricos

11 La necesidad de la reposicion fisica del capital fijo no necesariamente coincide con la entera
transferencia de su valor al producto, debido a que -siendo esto lo mas comun- los procesos
incrementales de innovacion pueden hacer necesaria, por intermedio de la competencia, su
reposicion sin haber transferido todo de su valor al producto (Marx, 1885- T.I).
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posteriores como Parvus, J. Van Gelderen, y posteriormente Leontief, Kondratiev,
Schumpeter y Dupriez observaron, adicionalmente, la existencia de ciclos mas
largos de aproximadamente 50 afos (Hagemann [1999] y Mandel [1979]), no resultd
dificil concluir que la duracion de esos ciclos esta determinada por los procesos de
reposicidon del capital fijo pero sobre una base tecnoldgica superior o revoluciones
tecnolégicas, como ha sido ampliamente argumentado por los autores
evolucionistas (Freeman y Pérez, 1998) y (Pérez, 2004).

Adicionalmente, Schumpeter y los neoschumpetereanos distinguen la existencia de
distintos sectores tecnolégicamente originados o revolucionados por una revolucion
tecnolégica que dinamizan el crecimiento en cada ciclo industrial (Schumpeter
[1939] y Dosi et al. [1998]), en lo que parece estar implicita la nocion de que tales
sectores tienden a articular el crecimiento de los demas (induced growth sectors),
lo cual Fajnzylber [1983] hace explicito en su nocién de patrén industrial.

Por consiguiente, el ciclo industrial implica un comportamiento ciclico compuesto
por periodos de recuperacion, crecimiento acelerado, crisis y recesion a partir de
una determinada base tecnoldgica-productiva y un complejo productivo o sector
articulador y dinamizador de la produccion, el crecimiento y el comercio, que
imprime una determinada dinamica propia al ciclo industrial.

En la fase actual de desarrollo del capitalismo el sector electrénico-informatico y de
las telecomunicaciones (SE-IT) se diferencia como nuevo nucleo dinamico del ciclo
industrial, en sustitucion del complejo industrial automotriz-metalmecanico vy
petroquimico propio de la fase de desarrollo precedente del fordismo-
keynesianismo.

La nueva fase de desarrollo del capitalismo surge como respuesta a la
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desaceleracion de los incrementos de productividad que determino el agotamiento
de la fase fordista-keynesiana en los paises avanzados hacia finales de los afos
sesenta del siglo XX. La solucion a ello implicd una creciente incorporacion de
conocimiento en la produccion social, posibilitada por una nueva articulacion entre
el sector cientifico-educativo (SC-E) y el conjunto de la produccion. En esa nueva
articulacion el SC-E se convierte en una condicidén inmediata de la produccion, por
lo que la produccion, circulacion y acumulacién del conocimiento tiende a incidir e
involucrar a todos los ambitos de la reproduccion econdmica y social, lo que
trasciende las instituciones cientifico-educativas y las empresas e incluye, en modo
distintivo, el surgimiento generalizado en la sociedad civil de nuevas instituciones
econdomico-sociales de facto formales e informales ligadas a la generacion y
transferencia de conocimiento (las llamadas comunidades de conocimiento).

Sin embargo, la aplicacion de la ciencia y el conocimiento en la produccién social
no es novedosa en el capitalismo, al constituir uno de sus aspectos civilizadores
que lo distinguen de los modos de produccion precedentes, pero esta tendencia
secular da un salto de calidad con la revolucion tecnoldgica de la informatica y las
telecomunicaciones (Foray, 2000), puesto que posibilita una articulacion inmediata
e interactiva del SC-E, en tanto que ambito social donde se concentra la produccion
de ciencia y conocimiento, y la produccién social, en tanto que ambito en el que se
concentra su aplicacion. En este proceso tiene lugar una imbricacidon entre ambos
ambitos sociales, consistente en la dilatacién de sus respectivos radios de accion:
del primero hacia la aplicacion de conocimiento y del segundo hacia su

produccion,siendo de este ultimo el aspecto realmente novedoso y de mayor
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importancia’?.

Por tanto, la nueva revolucion tecnolégica hace del conocimiento la nueva fuerza
productiva principal, a partir del estrechamiento del vinculo entre ciencia y
conocimiento con la produccion social, mediante dos procesos basicamente: 1) el
incremento en la capacidad de procesamiento de informacion y la produccion de
ciencia y conocimiento en forma directamente accesible y aplicable a la produccién,
que resultan, respectivamente, del desarrollo del microprocesador y del software,
en tanto que conocimiento codificado; y 2) el incremento dramatico en la velocidad
y la escala de acceso y difusion del conocimiento y la informacién, resultado de la
confluencia de la informatica y las telecomunicaciones, y del desarrollo de éstas. De
ahi que se proponga la denominacion de capitalismo del conocimiento para esta
nueva fase de desarrollo.

La irrupcién de la revolucion tecnoldgica de la informatica y las telecomunicaciones
en la tranformacion de las maquinas-herramientas del equipo de produccién, en su
interrelacion con los sistemas complejos de maquinas, se traduce en la constitucion
y el despliegue de una nueva base tecnoldgica-productiva, la cual tiende a

articularse con el toyotismo, en tanto que nuevo sistema de trabajo.

El toyotismo persigue objetivos contrarios al fordismo, al buscar la produccion de

pequefias series de productos diferenciados y variados, incorporando las

12 Lo verdaderamente distintivo de la época actual son los procesos de creacion de conocimiento
en la economia y la sociedad en su conjunto, posibilitada por los desarrollos tecnoldgicos que
seguidamente se explican en el texto, y cuyos sujetos principales son las denominadas
comunidades de conocimiento, que se caracterizan por tres aspectos principales: 1) comunidad
de intereses entre individuos en la produccion y reproduccion de nuevo conocimiento; 2)
creacion de un espacio semi-publico de circulacion e intercambio de conocimiento; y 3) uso
intensivo de la tecnologias de la informatica y las telecomunicaciones (OCDE, 2004).
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propuestas de mejora del proceso de trabajo y del producto por parte de los
operarios [Coriat, 1991: 41-51]; esto es, implica la busqueda “consciente” por el
capital de la apropiacién y valorizacion del conocimiento de los operarios,
particularmente su conocimiento tacito, lo que no puede tener lugar sin su activa
implicacion productiva.

Esa implicacion se lleva a cabo a cambio de un enriquecimiento del contenido del
trabajo como actividad humana que contrarresta, en cierta medida, su caracter
enajenado'®, al convertirse en una nueva profesién que sélo puede validarse
colectivamente, en tanto que supone un saber hacer individual materializado en
productos parciales cuya integracion resulta en un producto colectivo reconocible.
Se trata, por tanto, de una actividad orientada a una fin (producto diferenciado), que
es variada (multifuncionalidad), incluye diversas dosis de creatividad (incorpora
iniciativas tedrico-practicas de los operarios), y cuya gestion se encuentra en alguna
medida bajo el control del operario individual o el equipo de trabajo (Coriat, 1991).
Por consiguiente, el principio de resolucion del antagonismo social que opone al
capital con el trabajo tiene su fundamento en el proceso de trabajo mismo, a
diferencia del fordismo que exacerba el caracter enajenado del trabajo a cambio de
la distribucion de los incrementos en la productividad del trabajo entre ganancia y
salario, como se vera en el Capitulo 3.

Bajo esos fundamentos tiene lugar la formacién de un ciclo de conocimiento

13 La teoria de la enajenacion del individuo y la cosificacion de las relaciones sociales de Marx, se
refiere a que en las sociedades divididas en clases sociales los individuos entran en relaciones
sociales ajenas a su voluntad y que los dominan, lo cual adquiere un caracter extremo en el
capitalismo, con su correlato en la teoria de la enajenacién de la actividad productiva del
individuo (el trabajo, como trabajo abstracto indiferenciado) y de su producto (la mercancia)
(Juanes, 1982:439-442).
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(produccion, circulaciéon y acumulacion) que incluye al SC-E y la produccidn,
circulacion y el consumo sociales, en el cual el gran desafio historico es la
valorizacion del conocimiento (creacion de nuevo valor a partir del conocimiento)'.
La valorizacion del conocimiento supone una dilatacion y autonomizacion de las
actividades de concepcion y disefio del producto en relacion con las actividades de
manufactura, lo cual, a su vez, permite una diferenciacién de la composicion de los
costos de produccion entre ambas actividades, en los siguientes términos: a) la fase
de concepcion y disefio es intensiva en capital variable' y poco intensiva en capital
constante, consistiendo el capital variable en trabajo complejo intelectual altamente
calificado; y b) la fase de manufactura tiende a contar con una mayor proporcion de
capital constante en relacion con el capital variable (al igual que la composicién del
capital en su conjunto)'®, aun cuando la proporcion especifica de ambos depende
del tipo particular de actividad y su ubicacién dentro de la cadena de valor del
producto.

La composicion de costos particular de la fase de concepcidn y disefo trae consigo

14 En el ambito econdmico, el conocimiento esta indisolublemente ligado al trabajo como practica
individual y social productiva y transformadora de la realidad material, y a su divisiéon en
términos de naciones, instituciones cientifico-educativas, empresas y colectivos de trabajo. En
esta perspectiva, el conocimiento no puede ser considerado, como lo hace el neoclasicismo,
como un momento de un proceso de mayor importancia consistente en el procesamiento de
informacién, es decir, como un “activo” del sujeto individual que “posee” conocimiento
desligado de la practica, entendida como actividad orientada a un fin que resulta en un proceso
de conocimiento (unidad entre el conocimiento y el proceso de conocimiento mediante la
practica) (Amin y Cohendet [2004] y Ordéfiez [2004]).

15 De acuerdo con Marx [1867:159] el capital variable es el capital invertido en la compra de
fuerza de trabajo, mientras el capital constante es el destinado a la compra de edificios,
maquinaria, equipo, materias primas y auxiliares.

16 Se trata de la tendencia al aumento de la composicion organica del capital (si C=capital
constante y V= capital variable; C/V expresa la relacion entre la composicion técnica del capital
-cociente de los montos fisicos de capital constante sobre el de capital variable- y su
composicion de valor -cociente de los mismos componentes expresados en valores-), que se
traduce en una tendencia a la disminucion de la tasa de ganancia. Véase Marx [1894:213].
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gue su proceso de reproduccion se lleve a cabo de un modo especifico, debido a
que: a) supone altos costos de produccion, derivados de un proceso altamente
intensivo de creacion de conocimiento por el trabajo vivo intelectual altamente
calificado y su objetivacion en la primera unidad del producto; y b) sus costos de
reproduccion son minimos, puesto que una vez objetivado el conocimiento en la
primera unidad del producto, los costos sucesivos consisten unicamente en la
reproduccion de la materialidad del producto o en la produccion de copias sucesivas
de la primera unidad del producto, en la cual el conocimiento ha sido ya objetivado'’.
Lo anterior implica que la composicidén de costos particular de los productos
intensivos en conocimiento, o del producto parcial derivado de la fase de concepcion
y disefio, constituye una composicion de capital especifica que contrarresta el
aumento de la composicion organica del capital -al ser intensiva en capital variable
y poco intensiva en capital constante-, por lo que la valorizacién del conocimiento
constituye una nueva contratendencia a la caida tendencial de la tasa de ganancia,
derivada del aumento de la composicion organica del capital (véase Ordonez [2004]
y [2009a]), como puede observarse, por ejemplo, en el comportamiento de la tasa
de ganancia de las corporaciones no financieras de EEUU con posterioridad a 1980,
mostrado en la Grafica 1.178,

En el conjunto la ley de la disminucion tendencial de la tasa de ganancia sigue

operando pero con esa nueva contratendencia, que tendra efectos directos sobre la

17 [Arthur 1994: 3] cita el ejemplo del primer disco de Windows en ser producido con un costo de
US $50 millones, en relacion con el segundo y las copias subsecuentes, con un costo de US
$3.

18 La composicion de capital especifica contrarresta el incremento en la composicion organica del
capital y, en consecuencia, la tendencia a la disminucion de la tasa de ganancia. Véase Marx
[1894:213].
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division del trabajo entre las empresas en el contexto de las redes productivas

globales [Ordoriez, 2004].

Grafta 1.1 Tasa de ganancia de las corporaciones no fhancieras en Estados Unidos 1980-2018
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jusment

En la Grafica 1.1 se observa una clara tendencia al incremento de la tasa de
ganancia de las corporaciones no financieras en Estados Unidos con posterioridad
a 1982 y hasta 2013 —que rompe con la tendencia al descenso iniciada en 1966
(Bureau of Economic Accounts)-, la cual se ve contrarrestada por la caida durante
la recesion de 1991 y 1992, para luego reiniciar con mayor impetu el ascenso de
1993 a 1997, por arriba de los niveles observados en los afios ochenta. Los
descensos posteriores a 1997 indican un proceso de sobreacumulacion de capital
subyacente en los ultimos afios del periodo expansivo, que en la segunda mitad del
2000 provocaria el estallido de la burbuja accionaria (Dabat y Ordénez, 2009), con
la consecuente caida de la tasa de ganancia a su nivel minimo en el 2001, para

luego iniciar la recuperaciéon. Durante ésta la tasa de ganancia alcanza niveles
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nuevamente mas elevados que en los afios noventa, particularmente en 2006, para
luego iniciar la caida consustancial a la crisis financiera y productiva global de 2007-
2009, y posteriormente repuntar en 2010 y alcanzar su nivel mas elevado de todo
el periodo, cercano a 19%, en 2013. A partir de ahi inicia una nueva caida que se
hace abrupta en 2017 y 2018, asociada a la actual tendencia recesiva.

Por su parte, los productos poco intensivos en conocimiento o el producto parcial
de la fase de manufactura, no se caracterizan por ser resultado de trabajo vivo
intelectual altamente calificado, por lo que sus costos de produccion son
equiparables con sus costos de reproduccién, lo que se traduce en ganancias o
rendimientos decrecientes por escala de produccion’®.

En el conjunto la ley de la disminucion tendencial de la tasa de ganancia sigue
operando pero con una nueva contratendencia, que tendra efectos sobre la division
del trabajo entre las empresas y los paises en el contexto de las cadenas de valor,
como se vera en el Capitulo 2.

En el nivel macroeconémico, el despliegue de la revolucién informatica y de las
telecomunicaciones trae consigo la integracién del SE-IT, como nuevo complejo
tecnoldgico-productivo constituido por un conjunto de actividades industriales y de
servicios, las cuales estan articuladas por las tecnologias basicas del circuito

integrado, el software y la digitalizacion. La composicion del sector se muestra en el

19 Es decir, estarian regidos por la ley de los rendimientos marginales decrecientes de A.
Marshall, que posteriormente fuera puesta al dia a partir de la funcién de produccion de Solow.
Esta ley en términos marxistas corresponde a la ley del trabajo socialmente necesario para
producir una mercancia, que implica una composicion organica del capital media para producir
un determinado producto: si un empresario afiade mas capital circulante a su capital fijo en
relacion con la proporcion media, le refluira con la venta del producto el equivalente a la
proporcién media de capital circulante en relacion con el capital fijo, por lo que su rendimiento
sera decreciente. Véase Marx [1885].



40

Cuadro1.1.
Cuadro 1.1. Composicion del Sector Electrénico Informatico y Telecomunicaciones
Grupos Ramas Actividades SCIAN_02 cliu
Computadoras y equipo de oficina 334110 3000
Equipo de telecomunicaciones 334210,334220y 334290 3220y 3190
. - Electrénica de Consumo 334310y 334610 2230
Industria Electrdnica -
Componentes y semiconductores 334410 3210
Instrumentos de precisién 334511y 334519 3330, 3311y 3312
Mantenimiento y Reparacion de equipo electrénico 811211y 811219 5260y 3312
SoftwareySer\.llluos de Edicion de ‘softwa.re, creauonydlfusu[)n de 511210,516110 y 541510 7220y 7210
computacion contenido en internet y consultoria
Internet 518110,518210y 519190 7230y 7240
Telefoni 517110,517211,517219,517310 6420
» eletonia y 561421
Servicios de
telecomunicaciones Telegrafia 517119 6420
Actividades Telecomunicaciones por cable 517510 5420
Productivas -
Redes Satelitales 517410 6420
Servicios especializados 517910 6420

Produccién y distribucién de contenido en medios

511111,511112,
511121,511122,
511131,511132,

2211, 2212,7240y

Produccién y Distribucion de
Contenido en Medios Masivos

impresos 2219
511141,511142,
511191y 511192
Produccién y distribucién de video en televisién y >12111, 512112,
cine 515210,515120y 9213, 6420y
512190 9211

Produccién y distribucién de audio y radiodifusion

512210, 512220,
512230, 512240,
512290y 515110

2213,9249y6420

Alquiler

Produccion distribucién de video y audio 519110 7499
Actividades de
e 5150, 5233, 5150, 5233,
Comercializacién, Comercio, Distribucion,
o S, . 5239,9211, 5239,9211,
Distribuciony Exhibicién y alquiler
9212y 7123 9212y 7123

Fuente: Elaboracion del autor con base en Wellenius Bjorn [1993], Organizacion de las Naciones Unidas (ONU) [2003], Miller Arnold [1993] e Instituto
Nacional de Estadistica, Geografia e Informatica (INEGI)-Censos Econdmicos [1998, 2003 y 2008].

Como se apuntdé mas arriba, el SE-IT se convierte en el nuevo nucleo articulador y

dinamizador de la produccién, el crecimiento y el comercio mundiales, en sustitucion

del complejo automotriz-metalmecanico-petroquimico, propio de la fase de

desarrollo fordista-keynesiana, lo que se traduce en la conformacion de un nuevo

ciclo industrial.

El nuevo ciclo industrial es resultado del amplio efecto multiplicador de las

actividades, de alta intensidad en conocimiento, que componen el SE-IT sobre el
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conjunto de la economia, a partir de sus nexos con el SC-E, su incidencia directa
sobre la naturaleza de nuevos productos y servicios, su relacién con la nueva
estructura productiva y una esfera crediticia profundamente transformada por la
informatica y las telecomunicaciones, asi como con el despliegue de una nueva
infraestructura informatica y de las telecomunicaciones.

El ciclo industrial en torno al SE-IT tiene las siguientes caracteristicas distintivas: a)
la valorizacion del conocimiento se traduce en una ganancia creciente por escala
de produccidn que esta asociada a una modificacion del patron de competencia, en
la medida en que el productor que logra establecer su estandar tecnolégico en un
sector productivo determinado, obtiene una ganancia extraordinaria y una posicién
de monopolio “natural” hasta que no se produce una innovacion fundamental en el
sector (ganancia creciente por escala de produccion con posicién de monopolio del
primer innovador) [De Long y Summers, 2000: 49]%°; b) establece una relacién
mucho mas directa e integrada con las restantes actividades productivas, tanto en
el nivel de las tecnologias de proceso (productivas, organizacionales, laborales,
informativas, de marketing) como de producto (incorporacion del microprocesador
a los mas diversos medios de produccién, consumo duradero e infraestructura
fisica, operacién de puentes, canales, ductos, etc.) [Dabat y Ordéfiez, 2001:26]%'; c)

integra “hacia delante”, suministrando insumos, a practicamente todas la industrias

20 En este sentido el SE-IT conforma una economia shumpeteriana, en la cual la innovacion es el
medio para obtener ganancias extraordinarias y una posicion de monopolio “natural”, por parte
de las empresas, y el equilibro competitivo es un estado improbable. A diferencia de la fase
fordista-keynesiana, que es smithiana, en la que la competencia es entre productos “rivales” y
“excluyentes” y el equilibrio competitivo un estado probable [De Long y Summers, 2000: 33].

21 Un aspecto central de la nueva tecnologia no generalmente bien comprendido, es la
refuncionalizacion e integracion a un nuevo nivel del conjunto de la infraestructura fisica
existente, tanto de comunicaciones y eléctrica, como de transporte (operacion electrénica de
trenes, puentes, canales, ductos, etc) [Dabat y Ordéfiez, 2009:26].
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y servicios??, y no “hacia atras”, demandando insumos, como el antiguo complejo
industrial?3; d) de lo que se sigue que el ciclo econémico generado por €l la oferta
va dinamizando la demanda, y no al contrario la demanda a la oferta, como en el
ciclo econdmico de la fase fordista-keynesiana; y e) por lo que, si en el ciclo
econdmico anterior era necesaria la regulacién de la demanda agregada para
mantener la oferta en crecimiento (con el consecuente déficit fiscal), en el actual se
requeriria la regulacion de la oferta a precios decrecientes, puesto que ésta seria la
condicion para que la oferta dinamizara a la demanda, lo que haria compatible el
crecimiento con un superavit fiscal, como ocurrié en el ciclo expansivo de la
economia norteamericana de los afios noventa del siglo XX, primero a partir de los
fundamentos del nuevo ciclo industrial y sin perturbaciones “exdégenas”, o en el ciclo
expansivo de los paises escandinavos durante el periodo 2000-2010, los cuales,
como se vera mas adelante, son los mas avanzados en la conformacion de una
nueva forma histérica de Estado?.

La dinamica del ciclo econdmico basado en el ciclo industrial del SE-IT, comparada

22 En el caso de Estados Unidos destacan actividades como servicios telefénicos y telegraficos,
transmision por radio y television, servicios de salud, industria cinematografica, servicios de
negocios, oficinas de holding e inversion, servicios legales, comercio al mayoreo,
aseguradoras, instrumentos y productos relacionados, etc.

23 La industria del automovil integraba “hacia atras” a las industrias de maquinaria, acero,
quimicas, del petréleo y eléctrica.

24 Esta problematica, aunque crucial, permanece practicamente inexplorada en la literatura. La
expansion norteamericana tuvo lugar sin la aplicacién de la politica keynesiana de estimulo a la
demanda agregada, y en su consecucion fue fundamental el estimulo inicial del Estado a
industrias claves, como la del software, con efectos multiplicadores en la inversion y la
infraestructura [Borrus y Strowky, 1997: 2]. La crisis que cierra el ciclo sobrevino, en términos
estructurales, por una sobreacumulacién de capital, manifestada por una sobre inversion de las
empresas en equipo electronico-informatico y de las telecomunicaciones. Para evidencia
empirica al respecto véase Colecchia y Shreyer [2001] y Dabat y Orddfiez [2009]. Segun cifras
oficiales del Fondo Monetario Internacional en los paises escandinavos, por su parte, el ciclo
expansivo de los afios 2000 se acompafé de superavits fiscales (Noruega 13% del PIB,
Finlandia 3%, Dinamarca 2% y Suecia 1%, en promedio, respectivamente).
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con la del ciclo keynesiano, se muestra en el Esquema 1.1.

Esquema 1.1
Dinamica del ciclo keynesiano: la oferta sigue a la demanda

0 Demanda Precio—  Oferta —
L Disminucién de la demanda
1 Demandal—b Preciol—b Oferta l
L Incremento de la demanda
2 DemandaT_' PrecioT_' OfertaT
\_i_')ismjnucién de la demanda
3 Demandal_' Precioi_' Oferta i

Dinamica del ciclo industrial del sector electréonico-informatico y de las
telecomunicaciones: la oferta impulsa la demanda
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Fuente: Elaboracion propia

Lo anterior se traduce en un comportamiento diferente del ciclo econémico en los
siguientes términos: 1) la fase expansiva del ciclo tiende a ser mas prolongada y el
nivel de incremento de las tasas de crecimiento y aumento de la productividad se
eleva, debido al papel dinamico de la oferta (a precios decrecientes) sobre la
demanda, la mayor integracion del SE-IT con el resto de las actividades econdmicas

y la tasa mas acelerada de innovacién propia de la nueva base tecnoldgica?’; y 2)

25 Lafase expansiva de la economia norteamericana de los afios noventa tuvo una duracion de
casi diez afos (segundo trimestre de 1991 al segundo trimestre de 2000), una tasa de
crecimiento media de 4.1% de 1995-2000 (contra 4.2% de 1959-1973) y una tasa media de
incremento de la productividad de 3.2% de 1995-2000 (contra 2.9% de 1959-1973). El
incremento acelerado de la productividad se tradujo en niveles mas bajos de desempleo e
inflacion y en incrementos importantes del salario real [Baily, 2000: 3].
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la fase contractiva del ciclo tiende a ser menos duradera y recesiva, puesto que la
organizacion de la produccion en redes se traduce en un coeficiente menor de
inventarios respecto de los pedidos y las ventas, con lo que la dinamica tradicional
de una mayor contraccion de la produccion que de la demanda (las ventas
efectivas), debido a los inventarios, se ve contrarrestada, siendo mas rapida y facil
la recuperacion de la produccién (USDC [2000: 16] y De Long y Summers [2000:
32])%.

Sobre la base de esos fundamentos el SE-IT dinamiza la fase expansiva de los afios
noventa, determina la crisis mundial del 2001 y el 2002 y encabeza la recuperacion
posterior, a partir de un proceso de reestructuracion tecnolégico-productiva con
consecuencias en su despliegue espacial mundial y su divisién interindustrial e
internacional del trabajo [Dabat y Orddiez, 2009:392].

Por su parte, la crisis financiera-productiva global de 2007-2009, al estar centrada
en el sector inmobiliario y las securities respaldadas en hipotecas -como ha sido
desarrollado ampliamente en otros lugares [Ordofiez, 2009b:60-69]-, tuvo
repercusiones directas sobre el SE-IT mundial derivadas de dos procesos
intimamente relacionados: 1) los efectos recesivos sobre el conjunto de la actividad
econdmica, a la cual el SE-IT provee de insumos productivos industriales y de
servicios en una relacion de articulacion “hacia delante”, resultado de la disminucion

de la demanda mundial; y 2) la escasez y posterior virtual congelamiento del crédito

26 En la contraccion econémica del 2001-2002 sélo hubo tres trimestres recesivos (2000-3, 2001-
1y 3) y tuvo una duracién de diez trimestres (2000-3 — 2002-4) [US-BEA], aunque en ello
incidio la situacion de incertidumbre que se cred con posterioridad al 11 de septiembre del
2001, derivada de los atentados terroristas, la crisis de la aviacion comercial, la guerra de Irak y
el aumento en los precios del petréleo.
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mundial, con repercusiones adicionales sobre una contraccion generalizada en la
inversidn en el sector y de la inversion en equipo electronico-informatico en el
conjunto de la economia [Ordofiez, 2009b:69].

El SE-IT esta jugando, nuevamente, un papel articulador y dinamizador en la
recuperacion (observable claramente a partir del tercer trimestre de 2009), como lo
muestra la Grafica 1.2 en lo referente a la composicion de las exportaciones
mundiales por grupos de productos, debido a que la promocion del desarrollo del
SE-IT constituyéd un componente fundamental de los paquetes de estimulos
econdmicos de los gobiernos para impulsar la recuperacion?’, y, en la mayor parte
de ellos, la inversién en la industria de servicios de telecomunicaciones (ISTC) paso
a desempenar un rol propulsor de la recuperacion de la inversion en su conjunto,
bajo la Optica de que una nueva inversion en infraestructura que promueva la
recuperacion, ademas del componente fisico tradicional, debe incluir, en modo muy
importante, un nuevo componente digital, constituido por redes de banda ancha
alambricas e inalambricas que contribuyan a alcanzar el objetivo de un acceso

universal a internet en los paises mas desarrollados.

27 Los paises del G-20 invirtieron cerca de US$ 2 billones, de los cuales US$ 100 MM
corresponden a actividades relacionadas con el SE-IT. Como porcentaje del PIB, Corea, Japon
y EEUU han hecho las mayores inversiones (11%, 0.7% y 0.3%, respectivamente), y como
porcentaje del paquete de estimulos Corea, Francia y Japon han sido los paises principales
(24%, 17% y 12%, respectivamente) [ITIF, 2009: 19].
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Graf ta 1.2: Bgortaciones mundiales de mercandas y de productos electrénicos, quinriaos, textiles, autonotrices, petraercs y eléctriaos,
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FUENTE: UNIGOIVIRALE, Yearbook of Intemational Trade of Statistics, varics afics. httpr/Amanvcconmtrade.unag

A escala transnacional el nuevo nucleo industrial es el fundamento tecnolégico del
despliegue de una nueva division interindustrial e interempresarial del trabajo que
permite a las empresas la busqueda de la valorizacién del conocimiento por medio
de la separacion y dispersion territorial y escalar entre las etapas del ciclo
productivo, como se estudiara en el Capitulo 2.

Finalmente, el nuevo ciclo industrial tiende a revolucionar no solo los procesos
productivos de las actividades del antiguo nucleo dinamico, sino también la
composicion tecnologica de sus productos y las funciones mismas que éstos
pueden desplegar, lo que se expresa, por ejemplo, en el incremento de la proporcion
de los componentes electronicos en el costo total de partes y componentes de un
automovil, de 5% en 1977 a 20% en 2000, y a 40% en 2012, mientras en los autos
hibridos esa proporcion puede elevarse hasta el 50% (Lara, 2012: 15), lo que
conlleva a la aspiracion de la existencia de un auto autonomo.

El desarrollo de la nueva base tecnolégico-productiva del capitalismo del
conocimiento no ha ido acompafado aun del surgimiento a escala mundial de un
‘modelo de sociedad” o trama socio-espacial e institucional que articule

organicamente los cambios acontecidos y aun en proceso en la base tecnolégico-
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productiva con la politica, la ideologia, la cultura, las instituciones, y, por tanto, con
una nueva forma histérica-espacial de Estado correspondiente, que de viabilidad
historica a la actual fase de desarrollo y la convierta en nueva fase historica de
desarrollo.

En cambio, el despliegue de la nueva base tecnologico-productiva ha tenido lugar
bajo el predominio mundial de la via de desarrollo neoliberal, que resulta de la
articulacion de esa base tecnoldgico-productiva en ascenso con la trama socio-
espacial e institucional heredada de la fase de desarrollo precedente (no resultado
de una nueva construccidn social), pero racionalizada en torno al principio de la
liberalizacion de las fuerzas materiales y espirituales del capital (que se expresa
ideologicamente en el culto al libre juego de las fuerzas del mercado) y el nuevo
regionalismo (global), como se estudiara en el Capitulo siguiente.

La crisis financiero-productiva global de 2007-2009 constituy6 el punto de quiebre
del desarrollo de la nueva fase bajo el predominio del neoliberalismo y el SHE
norteamericano, en tanto que la liberalizacion de las fuerzas materiales del capital
posibilitaron, ante todo, el surgimiento y el despliegue global de un nuevo capital
financiero crecientemente autonomo y desvinculado del capital productivo, lo cual,
aunado a su informatizacién y consecuente automatizacién, ha provocado un
incremento inusitado de la velocidad de la circulacion dineraria (Dabat, 2009) que
se traduce en la existencia de una enorme plétora de capital financiero global. Esa
plétora es, ademas, nutrida por la ampliacién de la esfera de valorizacion financiera,
resultante de la diversificacion y el caracter mas complejo de los nuevos
instrumentos y agentes financieros, lo que implica una enorme difusion del riesgo

financiero sin que los agentes, particularmente los inversionistas individuales,
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cuenten con la informacién suficiente para hacerle frente (Kregel, 2008). Todo lo
anterior resulta en un grado extremo de exacerbacion de la contradiccion entre el
proceso de apropiacion de valor y su creacion, que se expresa en las bajas tasas
de inversion, de incremento de la productividad del trabajo y de crecimiento, con su
correlato en el aumento de las desigualdades sociales y espaciales, y del
desempleo.

La crisis actual del neoliberalismo como via de desarrollo predominante de la nueva
fase, y la necesidad imperiosa de su superacion, lleva a la necesidad del estudio de
las vias de desarrollo operantes en el presente que se llevara a cabo en los capitulos

siguientes.
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Capitulo 2: Nuevo ciclo industrial y globalizacion

1) Globalizacién y nueva division interindustrial del trabajo

La globalizacion constituye la dimensidn espacial del capitalismo del conocimiento,
y, en tanto concepto eminentemente geografico, da cuenta de un proceso de
moldeamiento de la geografia nacional-céntrica y territorialmente integrada del
espacio estatal, por la geografia global y territorialmente integrada del capital, lo que
invierte los términos de la relacion de moldeamiento geografico prevaleciente en el
fordismo-keynesiano (Brenner, 2004:16).

Consiguientemente, la globalizacién tiene su fundamento en la superposicion y un
creciente peso especifico sobre la configuracidn del espacio mundial de una nueva
division interindustrial del trabajo (NDIIT) en relacion con la (antigua) division
internacional del trabajo, a la que correspondia una competencia multinacional. La
NDIIT, a su vez, se fundamenta en el proceso de valorizaciéon del conocimiento
como nueva contratendencia a la caida tendencial de la tasa de ganancia discutido
en el Capitulo 1, puesto que el proceso de valorizacion del conocimiento,
considerado en el ambito de la red de valor, supone que las empresas que logren
valorizar las actividades de mayor contenido en conocimiento seran las que se
beneficien en mayor medida de la nueva posibilidad de contrarrestar la tendencia

decreciente de la tasa de ganancia?®, como ha sido estudiado detalladamente en

28 La misma idea de fondo se encuentra implicitamente presente en las constataciones sobre el
nuevo tipo de empresa “modelo”, por parte de la literatura sobre el capital humano (Stewart
[1997], Drucker [1994], Castells [1999], etc.), y las causas del despliegue mundial de la nueva
division interindustrial del trabajo en los afios noventa (Frost and Sullivan: www.frost.com).
Autores como Borrus y Stowsky [1997], Ernst [1998] y Quinn y Hilmer [1994] concluyen que,
especializandose en el disefio del producto, las empresas disminuyen considerablemente su
inversidbn en maquinaria y equipo.
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Ordonez [2004] y [2009].

En esa perspectiva la NDIIT constituye una profundizacion del proceso de
trasnacionalizacion de la produccion iniciado hacia finales de los afios sesenta del
siglo anterior, como respuesta del capital ante la caida de la tasa de ganancia en
los paises desarrollados, la cual buscaba ser contrarrestada mediante la re-
localizacion en paises de bajos salarios de las etapas de ensamble del ciclo
productivo, dando origen en la literatura econdmica a la nocién (poco precisa) de /la
nueva division internacional del trabajo de Frobel, Heinrichs y Kreye [1980].

Asi, la NDIIT permite a las empresas la busqueda de la valorizacién del
conocimiento por medio de la separacion y dispersion territorial entre las etapas del
ciclo productivo, consistente en la concepcion y el disefio de procesos o productos
-concentrados en empresas OEM y ODM?°-, por una parte, y la manufactura y los
servicios de soporte asociados a ella -concentrados en empresas CM y CS*-, por
la otra. La “externalizacion” de los servicios que este proceso trae consigo, se
expresa en el reconocimiento en la literatura de un nuevo papel de los servicios en
la produccion y su inclusion completa en el ciclo de la reproducciéon (Sztulwark,
2015: 57). Asimismo, la emergencia de los estratos funcionales de empresas CM y
CS resulta en la reduccion radical de los requerimientos de capital y de know how
necesarios para el desarrollo de produccion a gran escala y de estrategias para

grandes mercados.

29 De acuerdo con la terminologia empresarial, poco precisa en las actividades de especializacién
de estos tipos de empresas: Original Equipment Manufacturing y Original Design
Manufacturing.

30 Empresas Contratistas de Manufactura (Contract Manufacturing) y Contratistas de Servicios
(Contract Servicing).
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Tal proceso se ha desarrollado por medio de un amplisimo proceso de re-
localizacion productiva y subcontratacion internacionales (offshoring-outsourcing), y
el consiguiente despliegue de redes productivas globales (RPG's) como soporte
material del nuevo espacio global, lo que -en superposicion a la antigua division
internacional del trabajo- ha conformado una division global del trabajo
caracterizada por las siguientes tendencias: mientras los procesos productivos mas
intensivos en trabajo intelectual (investigaciéon y desarrollo cientifico, concepcion y
disefio de software y manufactura intensiva en alta tecnologia) se han mantenido
localizados en los paises industriales avanzados, los eslabonamientos con menor
intensidad en trabajo calificado, aun cuando con niveles crecientes de calificacion,
han sido gradual y masivamente re-localizados en los paises de desarrollo medio
llamados emergentes®!, caracterizados por costos laborales comparativamente
bajos, niveles educacionales, de cualificacidn y de infraestructuras productivas con
cierto grado de desarrollo relativo, y ventajas de localizacion geograficas, culturales

e incluso linguisticas, como lo muestra el Esquema 2.1.

31 La nueva denominacién de paises emergentes obedece precisamente a este proceso,
mediante el cual algunos paises en desarrollo se han integrado en la nueva division
internacional del trabajo.
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Esquema 2.1 Division interindustrial del trabajo y caracteristicas de los estratos empresariales.
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Fuente: ITU, 2015

La division global del trabajo ha tendido a articularse en torno a la division
interindustrial e internacional del trabajo del SE-IT, en tanto que sector articulador y
dinamizador del crecimiento y el comercio mundiales, como ya se apunté mas
arriba, lo que en su conjunto tiende a implicar un proceso espacial de re-
jerarquizacion de las escalas geograficas, en donde la escala nacional pierde
importancia relativa en favor de la escalas supra y transnacionales, y las escalas
(subnacionales) regional y local.

Lo anterior plantea la necesidad de un redimensionamiento de la escala geografica
nacional, a partir del nuevo dinamismo de las escalas regional y local, y una nueva
relacion de “abajo-arriba” con lo nacional, que le permita desempefar un papel
activo fundamental en el proceso de re-jerarquizacion de las escalas geograficas,
en el cual tenga lugar una rearticulacion de lo supra y transnacional con lo regional-
local mediada por la escala nacional (Brenner (2004:205) y Fernandez y Alfaro

(2011: 86)).



